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PROFFS PÅ FÄRG SEDAN 1969
Välkommen till Stoby! Vårt mål är att överträffa dina förvänt­
ningar och vi är stolta över vår långa historia av goda kundre­
lationer och hög professionalitet. Vår resa startade 1969 när 
målarmästare Göran Olsson och Gittan Olsson grundade fö­
retaget i sitt hem i Stoby, utanför Hässleholm. Från början var 
Stoby ett renodlat måleriföretag men allt eftersom åren gått 
har företaget utvecklats och består nu av tre verksamhetsgre­
nar; hantverkstjänster, industrifärgsförsäljning och en butik 
med färg och inredning för hem och företag. Sedan 2020 är 
Stoby en del av Layer Group, som representerar väletablerade 
bolag med lång branscherfarenhet inom ytskikt, framför allt 
inom måleri, golv och industrifärg. 

Just industrifärgsverksamheten startade 1986 och har kom­
mit att bli en viktig del av Stoby. I den tekniskt komplicera­

de världen av industriell målning och rostskydd är Stoby ett 
namn som står i framkant. Med omfattande kunskap och en 
hög servicenivå har vi etablerat oss som en pålitlig partner 
och färgleverantör för företag inom industrin.

Med stor teknisk kompetens förädlar vi industrifärg efter våra 
kunders behov och fungerar ofta som rådgivare inför deras 
stundande projekt. Vi förser kunder, inom främst rostskydd, 
träindustrin och husindustrin, med den färg de behöver för 
att förlänga livslängden på sina objekt. Dessutom har vi ett 
brett sortiment av färg och beläggningar till betonggolv, samt 
billack. Våra produkter finns för avhämtning i vår proffsbutik i 
Hässleholm eller för leverans i Skåne, Småland, Halland och 
Blekinge.
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Lösningar för all materialhantering

042-380 380 | www.smekano.se

Johann Månsson Åke ChristoffAnders Lindberg



PAINTING TOOLS FOR  
INDUSTRIAL & COATINGS 

APPLICATION

www.anzacoatings.com
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”Att arbeta på Stoby med de 
produkter vi hanterar ställer 
höga krav men det är fantas-
tiskt roligt och omväxlande.”
TOM ANDERSSON, SÄLJARE
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”ENGAGERADE MEDARBETARE  
UPPNÅR BRA RESULTAT”
Industrifärgsverksamheten i Stoby leds av Peter Olsson. 
Med 35 år i branschen har han en djup kunskap och förstå­
else för kundernas behov och hur verksamheten ska drivas 
och han understryker själv vikten av medarbetarnas långa 
erfarenhet. 

– Alla i mitt team på Stoby har många år i branschen och 
omfattande erfarenhet inom vår nisch. Trots kontinuerlig  
vidareutbildning för att hålla oss uppdaterade finns det inga 
kurser som kan ersätta all den kunskap vi samlat på oss ge­
nom åren. Jag värdesätter det otroligt högt och det gör även 
våra kunder, säger Peter. 

Varför ska man välja Stoby som leverantör av industrifärg?

– Med Stoby får våra kunder en hög servicenivå där alla 
medarbetare har många års erfarenhet och hög kompetens i 

branschen. Vi har även ett brett utbud av produkter hemma 
på lager för snabba leveranser med egen lastbil och turbil 
där vi levererar i olika områden fem dagar i veckan.

Det viktigaste för Stoby är att kunden ska känna sig trygg 
med sin leverantör. Stoby står för hög kvalitet på våra  
produkter, bred kompetens och tekniskt kunnande. Med­
arbetarna är företagets största resurs och Peter lyfter fram 
dem som Stobys framgångsfaktor. 

– Det är väldigt viktigt att ha engagerade medarbetare, 
det är på så sätt vi uppnår ett bra resultat. Att skapa en god 
arbetsmiljö, där alla brinner för kunderna och produkterna vi 
säljer är viktigt för oss. 
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VÄRLDSLEDANDE INOM 
SLIPTEKNOLOGI.
Mirka specialiserar sig på dammfri slipning och 
ergonomiska maskiner. Testa det innovativa 
slipmaterialet Abranet® tillsammans med de 
prisvinnande maskinerna Mirka® DEROS, DEOS 
eller LEROS för dammfri perfektion.

www.mirka.se Abranet®

STOBY STÅR FÖR KOMPETENS
På Stoby har vi förmågan att anpassa oss till de olika krav 
som ställs på vårt tekniskt kunnande. Och kraven är höga. 
Produkterna som levereras ska skydda eller förlänga livsti­
den på objekt, ofta i tuffa klimat eller miljöer. För att till ex­
empel förhindra korrosion på stål krävs rätt förbehandling 
och ett färgsystem som klarar av de krav som ställs på den 
yttre påverkan som objektet utsätts för. Vi gör mer för våra 
kunder än bara levererar en industrifärg av högsta kvalitet. 
Vi säkerställer att projektet blir bra genom rådgivning och 
testning också. 

När Stoby rekommenderar målningssystem för olika objekt, 
låt säga en cistern, är det viktigt att vi för en dialog med vår 

kund och tar reda på användningsområde och innehåll. Ska 
cisternen innehålla till exempel livsmedel är det viktigt att 
innehållet inte tar skada eller påverkas av det system Stoby  
rekommenderar. Det är inte ovanligt att vi kontaktar ett labb 
eller för en dialog med färgtillverkaren för att säkerställa 
bästa tillvägagångsätt. Det finns inga utrymmen för misstag 
när det gäller sådana här saker. 

Att ge rätt råd innebär att kunna lyssna in kunden på rätt 
sätt. På Stoby sätter vi oss in i kundernas krav och syfte för 
att kunna rekommendera rätt produkt. Med vår långa er­
farenhet har vi stött på de flesta frågor och problem sedan  
tidigare och vet hur de ska hanteras. 
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Jesper LindbergAnders Lindberg



08-449 85 40 | info@carsystem.se | www.carsystem.se

Produkter med 
rätt kvalité till 
rätt pris.
Carsystem Sweden AB är ett import och 
grossistföretag med komplett tillbehörsprogram 
för plåt- och lackverkstäder.
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”KUNDERNA ÄR 
DET VIKTIGASTE
FÖR OSS PÅ STOBY”
Anders Lindberg har arbetat på Stoby i 16 år. Som inne­
säljare träffar han kunder dagligen, förädlar färgen efter  
deras önskemål och rådger både stora företag och privat­
kunder kring produkterna som Stoby erbjuder. 

– Mångsidigheten är en av våra största styrkor. Vi kan er­
bjuda i stort sett allt, oavsett om det är en kund som ska 
måla ett staket eller ett företag som behöver 1 000 liter färg 
till ett objekt som ska målas om. Variationen är enorm och 
det är det som gör jobbet som roligt, berättar Anders. 

Med 16 år kan man tänka att Anders hör till de mer erfarna  
medarbetarna, men på Stoby stannar man kvar. Det finns 
gott om kollegor som har jobbat längre än Anders i bygget. 

– Det är ju lite charmen också, vi känner varandra utan och 
innan, skrattar och gråter tillsammans. Stoby startade som fa­
miljeföretag och även om vi har en annan ägarstruktur nu så 
sitter den familjära känslan i väggarna här. Det märks både 
hur vi bemöter varandra och hur vi bemöter våra kunder. 

Just att arbeta med återkommande kunder ser Anders som 
en stor fördel med arbetet. 

– Många kunder känner man väl, de har haft Stoby som 
leverantör i decennier och man har en bra jargong med dem. 
Kunderna är det viktigaste för oss och självklart vill vi göra 
allt vi kan för att leverera rätt produkter till dem, berättar 
han. 

Tillsammans har arbetsstyrkan på Stoby en bra bit över 
100 års erfarenhet, hur hjälper det era kunder?

– Det innebär att vi har en väldigt bred kompetens. Var­
je dag rådger man kunder, man får frågor från alla, både  
privatkunder och stora företag som undrar vilken färg de ska 
använda. Vi har så många produkter så det är bra att vi finns 
här och kan hjälpa kunderna att välja rätt. 



BRETT SORTIMENT FÖR INDUSTRIN
På Stoby är vi experter på att hitta rätt produkt för industrin. 
Vi hjälper våra kunder med allt från rostskydd till powder 
coating. Stoby förser husindustrin med träskydd och sys­
temmålning, möbelindustrin med syrahärdade eller vatten­
burna färger, fordonslack, golv­ och takfärg för till exempel 

plåt och betongpannor. Tillsammans med vår kompetenta 
personal hittar vi rätt produkt från väletablerade märken på 
marknaden som står för hög kvalitet. Vi erbjuder också ett 
brett sortiment av tillbehör såsom sprutor, förbrukningsma­
terial och slippapper.

Nytt hos Stoby! 
Inför 2024 tar vi in Sikkens storfordonslack 
i vårt sortiment. Tack vare höga pigment­
förhållanden kräver Sikkens produkter 
i genomsnitt färre skikt per applicering 
vilket ger minskad färgförbrukning, tid och 
kostnad per reparation.
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Vårt sortiment
• Slipmaskiner

• Zinkfärg

• Poolfärg

• Skyddsutrustning

• Rostskyddsfärg

• Färgborttagning 

• Brandskydd

• Betongtakfärg

• Plåttaksfärg

• Bil­ och lastbilslack

• Industriell panelfärg

• Metallfärg

• Pulverfärg

• Sprayfärg

• Slippapper

• Färgsprutor
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SQUIRRELMIXERN  
– EN REVOLUTIONERANDE FÄRGOMRÖRARE
Stoby har lanserat en färgomrörare som sätter en helt ny standard för alla typer av färgblandning. Vad som har tagit minuter 
är nu klart inom några sekunder! Färgomröraren är patenterad och finns i galvaniserat stål, rostfritt stål eller i stark poly­
propenplast. Vår färgomrörare finns i sex olika modeller för alla typer av kärl. Storleken på behållarna är från 1­1 000 liter och 
vi har lösningar för fatomrörare och containeromrörare. 

För de större behållarna kan vi ordna lösningar med olika motorer (lufttryck, el) anpassade för såväl vattenbaserade som 
lösningsmedelsburna produkter.

Plastemballage för 
just ditt behov

www.cimea.se

VI REKOMMENDERAR FONTEZINC HR
Fontezinc HR är ett Svanenmärkt rostskydd och en revolutionerande ytbehandlingsprodukt som Stoby erbjuder i vårt sorti­
ment. Det är inte en traditionell plastfärg utan en zinkfunktionell keramisk behandling. Färgen har tagits fram för att skydda 
stål mot korrosion och kan användas i atmosfäriska, nedsänkta och nedgrävda miljöer. Det är en perfekt lösning för infra­
struktur som broar, räls, stålspont med mera. Fråga oss så berättar vi mer!



10

INDUSTRIFÄRG  
PÅ VÄG!
På Stoby är vi stolta över våra korta leveranstider. Vi levererar 
industrifärg till hela Skåne, Halland, Småland och Blekinge 
med egen lastbil som kör turer fem dagar i veckan. Genom 
att leverera själva säkerställer vi inte bara att färgen kommer 
fram, vi får också möjlighet att träffa våra kunder och ge det 
professionella bemötande du förtjänar.  



Ytor som gör skillnad!
Med ansvar om miljön, samhällsnytta och lokal förankring erbjuder vi över 300 miljömärkta produkter. 
I kombination med tekniskt kunnande och pålitlig support hjälper vi våra kunder att lyckas.

www.tikkurila.se
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Anders Lindberg

SÄLJARE/TEKNIKER

anders.lindberg@stoby.se

0451­38 85 34

Peter Olsson

INDUSTRICHEF

peter.olsson@stoby.se

0451­38 85 35

Jesper Lindberg

FÖRSÄLJNINGSANSVARIG

jesper.lindberg@stoby.se

073­445 52 75

Mattias Johansson

CHAUFFÖR

mattias.johansson@stoby.se

0451­38 14 34

Tom Andersson

SÄLJARE/TEKNIKER

tom.andersson@stoby.se

0451­38 85 36

Åke Christoff

SÄLJARE/TEKNIKER

ake.christoff@stoby.se

0451­38 85 23

Johann Månsson

SÄLJARE/TEKNIKER

johann.mansson@stoby.se

0451­38 85 33

Stoby erbjuder professionell service
Rätt produkt och rätt råd har aldrig varit så lätta att nå. Med Stobys kompetenta personal ser vi till att du hittar rätt!
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”FANTASTISKT BRA KONTAKT”
Bo Wetterström grundade Wetterströms Rostskyddsentre­
prenad (WRE) för runt 20 år sedan. I snart två decennier har 
han haft Stoby som främsta leverantör för sin verksamhet.

– Jag har ju haft ett jättelångt samarbete med Stoby, och 
egentligen började det redan innan jag startade eget. Jag 
handlar stora delar av mitt förbrukningsmaterial när det gäl­
ler färg och den biten från Stoby och det har alltid fungerat 
väldigt bra. 

Bo berättar att han har kontakt med Stoby varje dag, ofta 
flera gånger om dagen. WRE bedriver verksamhet över hela 
Skåne med utgångspunkt i Hässleholm och ägnar sig myck­
et åt fastighetsunderhåll och industriunderhåll. Med bas 
i Hässleholm är det väldigt bra att ha Stoby så nära inpå, 
berättar Bo. 

– Det är fantastiskt att det är så nära. Då behöver jag själv 
inte ligga på lager med massor av prylar och jag behöver inte 
planera så långt fram. Att ha Stoby ”runt knuten” är väldigt 
praktiskt för min verksamhet, berättar han. 

Varför föll valet på just Stoby som leverantör när det begav 
sig?

– Dels är det väl gammal vana eftersom jag använde mig 
av dem när jag var anställd, men framförallt för att kontak­
ten är så pass bra. Vi känner varandra och har en väldigt 
bra kommunikation. Jag tycker att deras service passar min 
verksamhet alldeles utmärkt. 

Bo Wetterström tar också råd från Stoby när det kommer till 
nya produkter och färger. Att ha en partner som har örat mot 
marken och kan tipsa om nya möjligheter i hans verksamhet 
tycker han är mycket värdefullt. 

– Stoby erbjuder också teknisk service som jag använder 
mig av. Det kan vara allt från produktinformation till råd om 
materialval. Det är så klart jättebra att ha en sådan partner 
så att jag kan bli bättre i min verksamhet också, säger Bo. 

Hur upplever du den personliga kontakten med Stoby?

– Den fungerar alldeles utmärkt. Vi har en öppen dialog 
och jag känner att de även lyssnar på mig och mina behov. 
De vet vem jag är och vad jag vill ha och vi har en väldigt bra 
relation.
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VÅR BUTIK  
– HJÄRTAT I VERKSAMHETEN
I Hässleholm har Stoby även en butik där vi erbjuder ett 
brett utbud vad gäller allt från färg och tapet, till golv, kök, 
badrum och mycket mer för hem och företag. Här har du en 
unik möjlighet att se allt som är möjligt för din renovering 
eller ombyggnation. Genom butiken får vi många gånger den 
första kontakten med våra kunder och den blir nästan som 

ett skyltfönster för hela Stobys verksamhet. Butiken är inte 
bara fylld med produkter av högsta klass, här finns också 
kunniga butiksmedarbetare som sätter dig i första rummet 
och hjälper dig genom ditt köp. I våra stora showroomkan du 
gå runt och hitta inspiration, eller skräddarsy just ditt pro­
jekt. 

I vår butik kan du hitta allt du kan 
önska inom:
• Färg och tapet

• Golv

• Ballingslövskök

• Bad

• Kakel och Klinker

• Vitvaror och Hushåll

• Förvaring

• Luft och Värme

Rickard Olsson

Jonathan Månsson



VI ANSVARAR FÖR ATT  
MAXIMERA LIVSLÄNGDEN PÅ OBJEKT
Inte sällan är vi involverade i stora och kostsamma projekt där en nyckelfaktor är att se till att de levererade produkterna 
håller länge. Med rätt skydd sparar våra kunder enorma kostnader genom att undvika att måla om för ofta. Kan vi samtidigt 
hjälpa till att spara resurser, tid och miljöpåverkan så måste vi ta vårt ansvar och hjälpa kunden med ett behandlingssätt som 
håller över tid. 

SOCIALT  
ENGAGEMANG
Vi glömmer aldrig vart vi kommer ifrån. Stoby, 
Hässleholm, Skåne och egentligen hela vårt upp­
tagningsområde ligger oss väldigt varmt om hjärtat 
och vi vill vara en del av att bygga upp ett starkare 
samhälle. Ett sätt för oss att ge tillbaka är genom 
att stötta lokala klubbar och bidra till ett aktivt och 
levande föreningsliv för barn, ungdomar och vux­
na. Stobys sponsring bygger på vår vision om att 
vara attraktivast där vi finns och verkar. Som en del 
i detta ska sponsring leda till att företagets varu­
märke uppfattas som positivt och synas i olika sam­
manhang där föreningsliv för barn, ungdomar och 
vuxna står i fokus.
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Under flera år har vi haft ett återkommande 
engagemang i Team Rynkeby som samlar in 
pengar till Barncancerfonden.
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Stoby Industri

Okvägen 6, 281 51 Hässleholm

Telefon: 0451­38 85 30

Epost: industri@stoby.se

www.stoby.se/industrifarg


